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Une formation en 3 ans, de la 2de à la Terminale, pour les élèves 
souhaitant travailler dans les entreprises du secteur de la jardinerie, 
spécialisée ou non : vente de produits vivants (végétaux d’extérieur et 
d’intérieur), de produits de jardin (amendements, supports, engrais), 
de produits phytopharmaceutiques, de produits manufacturés (outils 
et équipements), de produits pour les aménagements décorations 
et loisirs (mobiliers de jardin, barbecues, décorations, etc.). Une part 
importante des cours techniques est consacrée à l’étude de situations 
concrètes et à la connaissance de l’environnement socioprofessionnel 
des entreprises. L’accent est mis tout particulièrement sur l’action de 
vente, prenant en compte les nouvelles attentes et comportements 
des clients.
Les compétences professionnelles à acquérir portent sur la vente 
et le conseil, l’organisation et la gestion des activités commerciales, 
l’animation commerciale et la mise en valeur des produits.
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CONTENU DE LA FORMATION

CONDITIONS D’ADMISSION

Enseignement général
- �Français
- �Éducation socioculturelle
- �Histoire-géographie
- �Documentation
- �Langue vivante
- �EPS
- �Mathématiques
- �Biologie-écologie
- �Physique-chimie

- �Informatique

Enseignement technique
- Étude opérationnelle du point de vente
- Expertise conseil en produits de jardin
- Conduite de la vente
- Optimisation du fonctionnement du rayon
- Entretien et valorisation des végétaux sur le lieu de vente
- Animation Commerciale

- �Après une 3e de Collège ou  
une 3e de l’Enseignement Agricole.

- �Admission possible directement 
en 1re après une 2de Générale et 
Technologique.

- Sur dossier dans tous les autres cas

Vendeur spécialisé en 
jardinerie

Responsable de rayon en 
GMS

Vendeur-conseil

Responsable de rayon

Technico-commercial

Commercial ou technicien  
de décoration par les plantes

BTSA notamment  
BTSA Technico-commercial.

www.eap-normandie.fr

POURSUITES D’ÉTUDES

DÉBOUCHÉS MÉTIERS

Admission étudiée 
au cas par cas.PM
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